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Schweiz: Wirtschaftsdaten kompakt

.  Wirtschaftsdaten kompakt: Schweiz

Stand: Mai 2011

Flache 41.285 gkm
Einwohner 7,8 Mio. (2009)
Bevdlkerungsdichte 189 Einw./gkm
Bevolkerungswachstum +1,1% (2009/2008)
Geschaftssprache Deutsch, Franzosisch, Italienisch
Mitgliedschaft in regionalen EFTA
Wirtschaftszusammenschliissen
Wahrung Bezeichnung Schweizer Franken (sfr) = 100 Rappen
Wechselkurs April 2011: 1 US$ = 0,8986 sfr; 1 Euro = 1,2977 sfr

2010: 1 US$ = 1,0412 sfr; 1 Euro =1,3803 sfr
2009: 1 US$ = 1,0826 sfr; 1 Euro =1,5100 sfr
2008: 1 US$ = 1,0793 sfr; 1 Euro =1,5874 sfr

Bruttoinlandsprodukt (BIP; nom.)

(Mrd. sfr) 2008: 544,2; 2009: 535,3; 2010: 546,2

(Mrd. Euro) 2008: 342,8; 2009: 354,4; 2010: 395,7

(Mrd. US$) 2008: 502,2; 2009: 494,4; 2010: 574,6

BIP je Einwohner (nom.)

(sfr) 2007: 68.398; 2008: 70.573; 2009: 68.638

(Euro) 2007: 41.638; 2008: 44.459; 2009: 45.455

(US$) 2007: 57.065; 2008: 65.388; 2009: 63.401
BIP-Entstehung (%) 2010: Bergbau, Industrie, Energie 20,2; Handel 20,9;

Kreditgewerbe 22,0; Bauwesen 5,4; Land- und
Forstwirtschaft 1,0; Sonstige 30,4

BIP-Verwendung (%) 2010: Privatverbrauch 56,7; Staatsverbrauch 10,8; Brutto-
Investitionen 21,1; AuBenbeitrag 11,4

Wirtschaftswachstum

*  Vorlaufig Bruttoinlandsprodukt x
** Prognose (Verénderung in %, real) g
o 36 3,6 5
391 = 2,0
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Schweiz: Wirtschaftsdaten kompakt

122

Wirtschaftswachstum
nach Sektoren (%, real)

Wachstum der Industrieproduktion

(%, real)

Inflationsrate (%)
Arbeitslosigkeit (%)
Bruttodurchschnittslohn
(Euro/Monat)

Haushaltssaldo (% des BIP)
Staatsverschuldung (% des BIP)
AuBenhandel (Mrd. sfr)
Einfuhrgiiter

(% der Gesamteinfuhr)

Ausfuhrgliter
(% der Gesamtausfuhr)

Wichtige Handelspartner

2009: Industrie -6,0; Bauwirtschaft +3,3; Handel -2,6; Finanz-
dienstleistungen -2,3; Land- und Forstwirtschaft +1,4

2009: Bergbau +2,3; verarbeitende Industrie -8,5;
Chemieprodukte +5,7; Textilindustrie -17,6; Metallbearbeitung
-13,7; Maschinenbau -24,2

2008: +2,4; 2009: -0,5; 2010: +0,7; 2011 (P): +0,7
2012 (P): +1,1

2008: 2,6; 2009: 3,7; 2010: 3,8; 2011 (P): 3,3; 2012 (P): 3,0
2006: 3.531; 2007: 3.483; 2008: 3.921; 2009: 4.007

2008: +1,0; 2009: +0,5; 2010: +0,4; 2011 (P): -0,1;

2012 (P): 0,0

2008: 41,0; 2009: 39,2; 2010: 38,3; 2011 (P): 36,9;
2012 (P): 35,9

2008 % 2009 % 2010 %

Einfuhr  197,5 +2,2 167,0 -154  183,1 +9,6
Ausfuhr  216,0 +4,8  187,4 -13,2  203,3 +8,5

Saldo +18,5 +20,4 +20,2

2010: Chemikalien 20,6; Maschinen/Elektronik 17,2;
Metalle 7,9; Energietrdger 7,3; Agrarprodukte 7,3
Textilwaren 4,9; Sonstige 34,8

2010: Chemikalien 37,3; Préazisionsinstrumente/Uhren 18,2;
Maschinen/Elektronik 17,9; Metalle 6,3; Agrarprodukte 4,2;
Sonstige 16,1

EU 79,3 Hauptlieferlander =
(2010; Anteil in %) 5
Sonstige ‘g
30,1
China 4,5 Deutschland
32,9

VK 3,5

Niederlande

4.8
USA 4,7 \Italien 10,6

Frankreich
8,8
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Leistungsbilanzsaldo (% des BIP)

Auslandische Direktinvestitionen
(Zufllisse in Mrd. sfr)

Auslandische Direktinvestitionen
(Bestand in Mrd. sfr)

Hauptlander (Anteil in %)

Hauptbranchen (Anteil an den
real. Neuinvestitionen in %)

Landerbonitat
(gemaB Institutional Investor)

Bruttoauslandsverschuldung
(Mrd. sfr; jew. Periodenende)

Devisenreserven d. Nationalbank
(Mrd. sfr; jew. Periodenende)

Hauptabnehmerldander
(2010; Anteil in %)

Japan 3,3\»_ L
China 3,7
VK 4,7

Frankreich
7,8

Italien 8,0 USA 10,1

Deutschland
19,4

gtai-Grafik

2006: +15,1; 2007: +9,1; 2008: +1,7; 2009: +11,9
2006: 54,8; 2007: 38,9; 2008: 16,4; 2009: 29,3

2006: 328,2; 2007: 397,7; 2008: 474,8; 2009: 512,8
2009: Niederlande 23,4; Luxemburg 21,1; Osterreich 14,6;
USA 14,4; Frankreich 7,6; Deutschland 6,5

2009: Finanz- u. Holdinggesellschaften 54,0; Handel 9,7;
Elektronik, Energie, Optik, Uhren 11,0;

Chemie- u. Kunststoffind. 10,6; Banken 7,9; Sonstige 6,8

September 2010: Rang 3; Bonitatsindex 93,0;
Ein-Jahresverédnderung 0,2

2007: 1.634,8; 2008: 1.308,7; 2009: 1.291,1; 2010: 1.213,5

2008: 47,4; 2009: 94,7; 2010: 203,8

AuBenhandel (Mio. Euro)

2008 % 2009 % 2010

%

Einfuhrder BU g4 359 14,4 73.845 -8,1

Ausfuhr der EU
*)

84.123 +13,9

98.006 +5,6 88.558 -9,6 105.432 +19,1

Saldo
*) EU-27

+17.676 +14.713 +21.309

AuBenhandel (in Mio. Euro)

Deutsche Einfuhrgliter
(% der Gesamteinfuhr)

2008 % 2009 % 2010 %
Dt. Einfuhr 31.298 45,0 28.096 -10,2 32.485 +15,6
Dt. Ausfuhr 39.027 +4,5 35.510 -9,0 41.712 +17,5
Saldo +7.729 +7.414 +9.227
2010: Chem. Erzeugnisse 28,6 (darunter Kunststoffe 3,6;
Arzneimittel 14,4); Maschinen 15,4; Elektrotechnik 7,3;
Germany Trade & Invest www.gtai.de 123



Schweiz: Wirtschaftsdaten kompakt

Rangstelle 2010 (2009)
Deutsche Direktinvestitionen
in der Schweiz (Mio. Euro)
(*Zunahme/Kapitalausfuhr: -)

Schweizer Direktinvestitionen
in Deutschland (Mio. Euro)

Doppelbesteuerungsabkommen

Auslandshandelskammer

(P) = Prognose

Mess- und Regeltechnik 5,1; Nahrungsmittel 2,8; Sonstige 40,8

Deutsche Ausfuhrgiiter
(2010; % der Gesamtausfuhr)

gtai-Grafik

Nahrungs-
mittel 2,4

Sonstige 48,1

Chemische
Erzeugnisse
15,8

Elektronik
3,9 3

Metall-/

waren 4,0

Maschinen
Elektro- 11,3

technik 5,3

Kfz- und
Teile 9,2

9 (7) bei deutscher Einfuhr; 9 (9) bei deutscher Ausfuhr

Bestand 31.12.09: 24.395
Nettotransfer *): 2008: -1.864; 2009: -1.696; 2010: -2.625

Bestand 31.12.09: 54.366
Nettotransfer: 2008: +381; 2009: +2.719; 2010: +1.388

Es gilt das mit der Schweiz geschlossene Abkommen vom 11.8.71
i.d.F. des Anderungsprotokolls vom 30.11.78, des Anderungs-
Protokolls vom 21.12.92, des Anderungsprotokolls vom 17.10.98
und des Anderungsprotokolls vom 12.3.02. Ein neues Abkommen
wurde am 27.10.10 unterzeichnet, die Ratifizierung steht noch aus.

Handelskammer Deutschland Schweiz

Todistr. 60, 8002 Ziirich, Schweiz

Tel.: 0041 44/283 61 61; Fax: 0041 44/283 61 00
E-Mail: auskunft@handelskammer-d-ch.ch
Internet: www.handelskammer-d-ch.ch

Ihre Ansprechpartnerin bei
Germany Trade & Invest

Susann Tschirschwitz

T. +49 (0) 228 24993-382

F. +49 (0) 228 24993-77 382
susann.tschirschwitz@gtai.de

© Germany Trade & Invest 2010

Germany Trade & Invest ist die Gesellschaft zur AuBenwirtschafts-
férderung der Bundesrepublik Deutschland. Die Gesellschaft berét
ausléndische Unternehmen, die ihre Geschaftstétigkeit auf den
deutschen Markt ausdehnen wollen. Sie unterstitzt deutsche
Unternehmen, die ausldndische Markte erschlieBen wollen, mit
AuBenwirtschaftsinformationen.

Germany Trade & Invest
Gesellschaft fiir AuBenwirtschaft und
Standortmarketing mbH

Villemombler StraBe 76
53123 Bonn
Deutschland

T. +49 (0) 228 24993-0
F. +49 (0) 228 24993-212
info@gtai.de
www.gtai.de

© 2011 Germany Trade and Invest - Geférdert vom Bundesministerium fiir Wirtschaft und Technologie und vom
Beauftragten der Bundesregierung fir die neuen Bundeslander aufgrund eines Beschlusses des Deutschen Bundestages
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Schweiz: Branche kompakt Bauwirtschaft [Hochbau/Gebaudebau)

Il. Branche kompakt: Schweiz - Bauwirtschaft
(Hochbau/Gebaudebau)

Stand: August 2010

Ziirich/Bonn (gtai) - Die Lage im Baugewerbe der Schweiz ist von einer optimistischen Grundstimmung
geprdgt, denn im Krisenjahr 2009 konnte die Baubranche ihren Umsatz steigern. Die Hochbauprognose
fiir 2010 lautet: moderates Wachstum. Fiir 2011 steht voraussichtlich ein leichter Umsatzriickgang be-
vor. Gute Chancen bietet der freiwillige Baustandard Minergie, vor allem in Bezug auf Wérmeisolierung.
Eine besondere Gffentliche Forderung geniefSt der Einsatz von erneuerbaren Energien.

Marktentwicklung/-bedarf

Die Stimmungistin den verschiedenen Bereichen des Baugewerbes positiv, aber nicht euphorisch.
Von der Konjunkturkrise hat die Bauwirtschaft wenig zu spiiren bekommen, denn weder haben
faule Hypothekenkredite noch eine Immobilienblase den Markt belastet. Im weltweiten Krisen-
jahr 2009 sind die Bauinvestitionen real um 0,5% expandiert und sollen 2010 moderat um 0,8% zu-
legen und 2011 schlieBlich leicht riickldufig sein, so die Konjunkturforschungsstelle KOF der ETH
Zurich in ihrem Bulletin vom Juli 2010. Die Hochphase der Bauwirtschaft der vergangenen Jahre
schwécht sich damit langsam ab. Die Wohnbauinvestitionen werden in diesem Jahr aufgrund der
etwas geringeren Einwanderung nur noch leicht steigen. Der Wirtschaftsbau hat sich mit der an-
ziehenden Konjunktur erholt und wird 2010 gemaéB einer Prognose der KOFum1,5% zunehmen. Ein
Teil dieses Wachstums ist auf Nachholbedarf zuriickzufiihren.

Kritischer siehtdie GroBbank Credit Suisse die aktuelle Lage. Der von der Bank gemeinsam mit dem
Schweizer Baumeisterverband (SBV) gefihrte Bauindex weist im 2. Quartal 2010 fiir den Hochbau
stark nach unten. Angesichts gleichzeitig riickldufiger Baubewilligungen rechnet Credit Suisse fiir
2010 mit ,weiter abnehmender Wohnbautétigkeit®“. Hingegen lieB3 im Juli 2010 das Bundesamt fiir
Statistik (BFS) verlauten: ,Die fuir das Jahr 2010 gemeldeten Bauvorhaben deuten auf eine weitere
Erhohung der nominalen Bauausgaben hin.“ Das Statistikamt erwartet, dass die Ausgaben fiir
Hochbauprojekte 2010 um nominal 3,0% auf 47,7 Mrd. Schweizer Franken (sfr; rund 34,7 Mrd. Euro;
Wechselkurs am 4.8.10: 1 Euro =1,373 sfr) steigen. Neubauvorhaben sollen um 1,6% auf 33,9 Mrd. sfr
zulegen, Umbau und Renovierungen deutlich kréftiger, ndmlich um 7,8% auf 12,2 Mrd. sfr.

Im 1. Quartal 2010 wurden 8.421 Wohnungen fertiggestellt, gegentiber dem 1. Quartal 2009 ein
Plus von 9%. Die Anzahl der im Bau befindlichen Wohnungen gibt das BFS fuir Ende Mérz 2010 mit
64.443 an (+10%), die Baubewilligungen lagen in den ersten drei Monaten um 5% hoher.

Mittelfristig zeigt sich ein durchaus positives Gesamtbild des schweizerischen Hochbaus. ,,Die
Nachfrage nach Bauleistungen wird in der nachsten Dekade dank anhaltender Immigration, inter-
nationalen Firmenzuziigen und verdanderten Bediirfnissen einer alternden Bevolkerung hoch blei-
ben und die Branche weiter wachsen lassen®, beurteilt die Credit Suisse die Perspektiven.
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Schweiz: Branche kompakt Bauwirtschaft [Hochbau/Gebaudebau)

Ausgewihlte Strukturdaten zum Hochbau in der Schweiz (Angaben in Mio. sfr; Verinde-

rung in %)

Kennziffer 2008 2009 1)| Veridnderung
2009/08
Wert der Hochbauinvestitionen 2) insge- 39.354 40.180 2,1
samt, davon
Wohnungsbau 23.993 24.833 3,5
offentlich 369 351 -5,0
privat 23.608 24.482 3,7
Privater Wirtschaftsbau 10.814 10.691 -1,1
Industrie, Gewerbe u. Dienstleistungen 8.298 8.057 -2,9
ibriger Hochbau 2.516 2.634 47
Offentlicher Bau (ohne Tiefbauprojekte, 4.553 4.656 2,3
ohne Wohnungsbau)

1) Vorlaufige Zahlen; 2) Bauausgaben ohne &ffentliche Unterhaltsarbeiten
Anmerkung: Abweichungen durch Runden
Quelle: BFS, Berechnungen von Germany Trade & Invest

Im Jahr 2009 wurden iiber 40 Mrd. sfr in Hochbauprojekte investiert, davon iiber drei Fiinftel in
Wohngebédude. Die Investitionen in den Hochbau waren damit um 2% héher als 2008. Allerdings
hatdie Dynamik seit Beginn des Jahres 2010 nachgelassen. Konnte der Hochbauindexim 1. Quartal
2010 gegeniiber dem 4. Quartal 2009 noch um 3 Punkte auf 111 zulegen, fiel erim 2. Quartal auf 106
zurlick. Sowohl Wohnungs- als auch Wirtschaftsbau waren fiir diese riicklaufige Entwicklung ver-
antwortlich.

Zahlreiche GroBprojekte befinden sich in der Planung oder zu Beginn der Durchfiihrungsphase
und sorgen bei vielen Unternehmen fiir volle Auftragsbiicher. Das Gros der Projekte ist im GroS3-
raum Ziirich angesiedelt. GroBte Vorhaben sind das neue Europaallee-Viertel am Hauptbahnhof
Zirich und das Dienstleistungszentrum am Flughafen.

Ausgewihlte Projekte *)

Projektbezeichnung Investitionssumme Projektstand Anmerkung
(Mio. sfr)
Europaallee 1.500 | Durchfiihrung, insgesamt 293.000 qm
(Stadtquartier am Bauzeit Juni 2009 Nutzflache, 400 Woh-
Hbf Ziirich) bis 2020 nungen, Biiros,
Hochschule;
www.europaallee.ch
Circle at the Zurich 1.000 | Architekturwettbe- |200.000 qm grofes
Airport werb im Februar 2010 |Dienstleistungszen-
entschieden: Riken, |trum; www.thecir-
Yamato & Fields cle.ch
Shop; Baubeginn
2012
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Ausgewihlte Projekte *) (Forts.)

Projektbezeichnung Investitionssumme | Projektstand Anmerkung

(Mio. sfr)
Erweiterung Zircher 700 | Durchfithrung, insgesamt zehn neue
Hochschulquartier Bauzeit bis 2025 Gebaude geplant
Neuer Stadtteil Lim- 600|Durchfiihrung, neuer Stadtteil fir
matfeld, Dietikon, Bauzeit bis 2015 2.000 bis 3.000 Be-
Zirich wohner und mit 1.500

bis 2.000 Arbeitsplat-
zen; www.limmat-

feld.ch
Hardturm Areal, 500 Durchfiihrung Errichtung von
Zirich Wohn- und Gewerbe-

flachen, Sheraton-
Hotel; www.hard-
turmpark.ch

*] Weitere 6ffentliche Bauprojekte finden sich auf den Internetseiten: www.uvek.admin.ch sowie www.bbl.admin.ch
Quellen: Recherchen von Germany Trade & Invest, Pressemeldungen

Nach offiziellen Schidtzungen entfallen in der Schweiz 45% des Endenergiebedarfs auf Gebdude
(Erstellung, Warmwasser, Heizen, Kithlen, Elektrizitét). Energiepolitiker gehen davon aus, dass
sich mittelfristig mehr als 50% des laufenden Energiebedarfs von Wohn- und Geschéftshdusern
einsparenlassen. Nochistdie Schweiz allerdings weit von einer obligatorischen energieeffizienten
Bautdtigkeit entfernt. Die bekannten nationalen Energiestandards Minergie (www.minergie.ch)
sind freiwillig. Zur Jahresmitte 2010 waren immerhin 16.700 Gebdude nach dem Minergie-
Standard und 682 Gebdude nach dem Minergie-P-Standard zertifiziert. Etwa 20% der Neubauten
(2007:13%) und 5% der Sanierungen in der Schweiz werden nach einem der mittlerweile vier Miner-
gie-Standards zertifiziert. Es handelt sich meist um Wohnbauten. Die Motive der Bauherren sind
eine mittelfristige hohe Kostenersparnis durch niedrigeren Energieverbrauch und die Wertsteige-
rung des Objektes durch Anwendung eines offiziellen Standards. Ansatzpunkt fiir Minergie ist in
erster Linie eine sehr gutisolierte Gebdudehtlle in Kombination mit einer ganzjahrig kontrollier-
baren Beliiftung.

Besondere 6ffentliche Forderung genief3t der Einsatz erneuerbarer Energien in Gebduden. Als
Instrument dient seit dem 1.1.09 die Kostendeckende Einspeisevergiitung (KEV). Der Fordertarif
giltfir Strom, der mit Wasserkraft, Wind, Sonne, Biomasse oder Erdwédrme erzeugt wird. Im ersten
operativen Jahr (2009) sind 1.810 Anlagen in Betrieb gegangen, fiir deren Elektrizitatserzeugung
45 Mio. sfr an Subventionen geflossen sind. Bis Ende 2009 waren indes fast 9.000 Antrége auf eine
KEV beim zustdndigen Bundesamt fir Energie eingegangen. Durch einen Zuschlag von zurzeit
0,45 Rappen/kWh finanzieren die Stromverbraucher die Férderung der erneuerbaren Energien.

Seit Juni 2004 steht der Schweizer Markt fiir Bauleistungen aller Art auch ausldndischen Unterneh-
men offen. Vor allem grenznahe Handwerker kénnen davon profitieren. Die konjunkturelle Ent-
wicklung der schweizerischen Bauwirtschaft wirkt sich seither nachhaltig auf die benachbarten
deutschen Zulieferer und Ausriistungslieferanten aus. Allerdings ist das Terrain hart umkampft.
Deutsche Betriebe, die Projekte mit kiirzerer Laufzeit durchfiihren wollen, stehen aufgrund der
starken lokalen Konkurrenz unter erheblichem Preisdruck. Gute Geschaftsmoglichkeiten werden
fiir Anbieter von modernster Technik gesehen, so zum Beispiel fiir energieeffiziente Geréte, Anla-
gen und Ausriistungen sowie fiir Photovoltaikanlagen.
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Schweiz: Branche kompakt Bauwirtschaft [Hochbau/Gebaudebau)

Produktion/Branchenstruktur

Die Baubranche (einschlieBlich Bauneben- und Ausbaugewerbe) der Schweiz beschéftigte gemas
der Betriebszdhlung 2008 insgesamt 315.000 Arbeitnehmer und damit knapp 30% aller Mitarbeiter
des sekundéren Sektors. Im Hochbau arbeiteten rund 80.000 Menschen in 4.800 Betrieben, im Tief-
bau 27.000 in 1.100 Unternehmen. Uber 200.000 der Baubeschiéftigten waren in einem der iiber
35.000 kleinen Unternehmen mit weniger als 50 Mitarbeitern angestellt. Der Sektor ist damit weit-
gehend kleinbetrieblich organisiert, was angesichts der starken handwerklichen Orientierung -
knapp vier Fuinftel der Unternehmen konnten dem Handwerk zugeordnet werden - kaum tiber-
rascht.

Die Top Five der Bauunternehmen in der Schweiz (Daten fiir 2009)

Unternehmen Umsatz Verind.| Beschiftigte Internetadresse
(Mio. sfr)|2009/08 (in %)

Implenia 2.280 -1,9 5.3115 | www.implenia.com

Losinger Construction 841 -0,4 793 |www.losinger.ch

Walo Bertschinger 638 -3,5 2.416 |\ www.walo.ch

Frutiger 600 -1,0 k.A. www.frutiger.com

Marti 560 1,8 k.A.\www.martiag.ch

Quelle: Handelszeitung

Geschaftspraxis

Sowohl kleinere Handwerksbetriebe als auch groe Bauunternehmen miissen sich registrieren las-
sen, um in der Schweiz Auftrdge durchzufithren. Die Anmeldung ist zum Beispiel iiber die Internet-
seite des Bundesamtes fiir Migration (www.bfm.admin.ch) méglich. Gegen ein Entgelt kann dies
auch die Handelskammer Deutschland - Schweiz in Ziirich (AHK Schweiz, www.handelskammer-
d-ch.ch) ibernehmen. Grundlegende Informationen fir eine Tatigkeit deutscher Unternehmen in
der Schweiz bietet die Internet-Plattform www.entsendung.ch.

Verschiedene Internetportale bieten eine gute Informationsmaoglichkeit tiber anstehende Projek-
teim Land. Die Internetseite www.simap.ch berichtet aktuell tiber 6ffentliche Ausschreibungen
des Bundes, der Kantone sowie der schweizerischen Stddte und Gemeinden. Das Portal www.olme-
ro-ag.ch, dient als spezielle Ausschreibungsplattform fiir die Bauwirtschaft und ist gleichzeitig di-
gitaler Marktplatz fiir Handwerker der Deutschschweiz. Unter www.baudoc.ch bietet die Schwei-
zer Baudokumentation unter anderem ein Branchenverzeichnis, eine Produktdatenbank sowie ei-
nen Uberblick iiber Baufachmessen.

In der Schweiz gibt es nicht nur in jedem Kanton ein eigenes Baurecht, auch die Bauvorschriften
der einzelnen Gemeinden weichen zum Teil stark voneinander ab. NutznieBer der vielfdltigen Re-
gelungen sind vor allem kleine, lokal tétige Baufirmen, die die jeweiligen Verhéltnisse vor Ort gut
kennen und genau darauf abgestimmte Angebote abgeben kénnen.
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Kontaktadressen

Bezeichnung Internetadresse Anmerkungen

Handelskammer Deutschland www.handelskammer-d-ch.ch Offizielle Deutsche

Schweiz (AHK Schweiz) Auslandshandels-
kammern (AHK) mit

Sitz in Zirich

Bundesamt fiir Wohnungswesen
(BWO)

www.bwo.admin.ch

Bundesamt fiir Energie (BFE)

www.bfe.admin.ch

Schweizer Baumeisterverband
(SBV)

www.baumeister.ch

Schweizer Ingenieur- und
Architektenverein (SIA)

www.sia.ch

Bauen Schweiz www.bauenschweiz.ch Dachverband

Baublatt www.baublatt.ch Fachzeitschrift,
wichtigstes Organ

Schweizer Bauwirtschaft www.schweizerbauwirtschaft.ch |Fachzeitschrift,

Organ des SBV

Swissbau www.swissbau.ch Fachmesse, Basel,
nichster Termin:
17.-21.1.12

Schweizer Baudokumentation www.baudoc.ch Internetportal,
Produktdatenbank,

Lieferanten etc.

Autor: Axel Simer, Germany Trade & Invest, Ziirich/Bonn
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I1l. Branche kompakt: Schweiz - Bauwirtschaft

(Tiefbau/Infrastrukturbau)
Stand: Oktober 2010

Ziirich/Bonn (gtai) - Die Lage im Baugewerbe der Schweiz ist von groBem Optimismus gekennzeichnet.
Wiihrend im Krisenjahr 2009 das Bruttoinlandprodukt zurtickging, konnte der Tiefbau ein nominales
Plus von 1% verzeichnen und erwirtschaftete 10 Mrd. Schweizer Franken. Fiir 2010 und 2011 erwartet die
Branche ein weiterhin leichtes Wachstum. GroSprojekte diirften ausldndischen Anbietern auch in der
Zukunft gute Absatzchancen bieten.

Marktentwicklung/-bedarf

Die Stimmung istin den verschiedenen Segmenten des Baugewerbes unterschiedlich, obwohl alle
die Finanz- und Wirtschaftskrise weitgehend schadlos iiberstanden haben. Dies ist einerseits er-
freulich, andererseits sind daher fiir die Jahre 2010 und 2011 keine au3ergewthnlichen Wachs-
tumsraten zu erwarten. Die Auftrags- und Umsatzsituation im 2. Quartal 2010 beurteilte der
Schweizer Baumeisterverband (SBV) ausgesprochen positiv. Imn Tiefbau erreichten die Auftrags-
eingange einen Wertvon 2,4 Mrd. Schweizer Franken (sfr; rund 1,8 Mrd. Euro; Wechselkurs am
15.10.10:1Euro =1,339 sfr) und lagen damit um 10% tiber dem Niveau des Vorjahres. Wahrend
offentliche Auftraggeber mit einem Plus von 2% eher vorsichtig agierten, spiirten private Unter-
nehmen offenbar ein deutliches Anziehen der Konjunktur und gingen von einer nachhaltigen
Erholung der Wirtschaft aus. Sie brachten 34% mehr potenziellen Umsatz in die Auftragsbiicher
der Tiefbauer.

Im Wohnungsbau stehen die Zeichen fiir 2011 eindeutig auf Wachstum. Unbestimmt sind die Aus-
sichten fiir den Tiefbau, denn die 6ffentlichen Auftraggeber haben im Rahmen der Konjunktur-
programme bereits erhebliche Ausgaben getétigt und zahlreiche Projekte vorgezogen. Aufgrund
von Sparauflagen ist in den nachsten Jahren mit deutlich moderateren Mittelfliissen zu rechnen.

Insgesamt stiegen die Bauausgaben 2009 um nominal 2,1% auf 55 Mrd. sfr. Der Tiefbau entwickelte
sich mit+0,9% schwécher als der Hochbau und erreichte 10 Mrd. sfr. Den grof3ten Anteil daran hat-
ten Neubauauftrdage der 6ffentlichen Hand, die fiir 5,8 Mrd. sfr dieses Umsatzes verantwortlich wa-
ren, gegeniiber dem Vorjahr ein Plus von 3,2%. Private Auftraggeber gaben 1,5 Mrd. sfr aus, fast11%
weniger als ein Jahr zuvor. Hinzu kommen 2,8 Mrd. sfr fiir 6ffentliche Unterhaltsarbeiten im Tief-
bau, die 2009 um 2,6% zugelegt haben. Das Gros der 6ffentlichen Auftrdge entféllt auf den Bereich
Verkehr und Kommunikation, der 2009 zudem tiberdurchschnittlich gut abschnitt (+6%).

Groftes laufendes Infrastrukturvorhaben ist der Bau einer neuen Nord-Suid-Transversale. Kern-
stiick ist der Gotthard-Basistunnel - mit einer Ldnge von 57 ki derzeit ldngster Eisenbahntunnel
der Welt. Im Jahr 2017 soll die neue Strecke in Betrieb gehen. Die Gotthard-Route ist Teil eines Al-
pengrof3vorhabens namens NEAT (Neue Eisenbahn-Alpen-Transversale, auch als Alp Transit be-
kannt), das bereits Anfang der 90er Jahre auf den Weg gebracht wurde. Im NEAT-Konzept sind wei-
tere Tunnel und Transportachsen enthalten, die teilweise aus Kostengriinden verschoben wurden.
Es bestehen konkrete Uberlegungen, nach Inbetriebnahme des Gotthard-Tunnels diesen fiir weite-
re Nord-Stid-Verbindungen zu nutzen beziehungsweise weitere Schweizer Regionen an diesen Al-
pentunnel anzubinden, was wiederum den Bau zuséatzlicher Tunnel erforderlich machen wiirde.
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Mittelfristig schlummertdariiber hinaus ein enormes Auftragspotenzial in der Infrastrukturstrate-
gie des Bundes. Diese will die nationalen Verkehrs-, Energie- und Telekommunikationsnetze mo-
dernisieren, um die internationale Wettbewerbsfahigkeit des Standortes Schweiz zu verbessern.
Im September 2010 legte der Bundesrat seinen ,,Bericht zur Zukunft der nationalen Infrastruktur-
netze in der Schweiz“vor. Darin sind Investitionen von bis zu 170 Mrd. sfr im Zeitraum 2010 bis 2030
vorgesehen, die in sechs Netze flieBen sollen: Stra3e (43 Mrd. bis 47 Mrd. sfr), Schiene (34 Mrd. bis
43 Mrd. sfr), Luftfahrt/Flughéfen (5 Mrd. bis 10 Mrd. sfr), Elektrizitat (29 Mrd. bis 33 Mrd. sfr), Gas
(keine Investitionsschdtzung) und Telekommunikation (40 Mrd. sfr).

Ausgewihlte Projekte in der Schweiz (in Mio. sfr) *)

Projektbezeichnung Investitionssumme | Projektstand Anmerkung
AlpTransit Gotthard, 30.000 | Ausfithrung, Jahrliche Ausschreibun-
Eisenbahn-Alpen- Inbetriebnahme gen; Vergabe groBtenteils
Transversale 2017 erfolgt;
www.alptransit.ch
FTTH, Ausbau des 14.000 Baubeginn Herbst |www.comcom.admin.ch,;
Glasfasernetzes bis zu 2008 www.bakom.admin.ch
den Hausanschliissen
Bahn 2030 12.000 bis 21.000|2009 Konzept- Ausbau des nationalen
beauftragung Eisenbahnnetzes;
an den Bundesrat www.bav.admin.ch
Neubau von zwei 10.000 bis 12.000 | Planung Das Land bezieht
Kernkraftwerken bereits 40% seines
Stroms aus Kernkraft-
werken;
www.swissnuclear.ch
Durchmesserlinie Zii- 2.000|Durchfiithrung, www.durchmesserlinie.ch
rich, S-Bahnausbau Abschluss 2015
Ausbau Flughafen Zii- 1.500 bis 6.000 |Planung GrofBtes Einzelvorhaben
rich des Sachplans
Infrastruktur der Luft-
fahrt des Bundesamtes
fur die Zivilluftfahrt;
www.bazl.admin.ch

*] Weitere 6ffentliche Infrastrukturprojekte finden sich auf der Internetseite www.uvek.admin.ch
Quellen: Bundesverwaltung, Recherchen von Germany Trade & Invest

Projekte in 6ffentlich-privater Partnerschaft (PPP) werden in der Schweiz kaum eingesetzt. Ge-
meinden und Kantone ziehen es vor, Finanzierung, Bau und Betrieb in eigener Regie zu fihren. Zu
groBistdie Angst, sichlangfristigan Dritte zu binden und den eigenen Entscheidungsspielraum zu
beschrédnken. Dariiber hinaus verfiigen die meisten Gebietskdrperschaften iiber eine sehr solide
finanzielle Basis und sind auch mit Infrastrukturprojekten nicht iiberfordert. 2009 gab es ein erstes
PPP-Vorhaben unter Beteiligung der niederldndischen BAM, der Schweizer Generalunterneh-
mung Marti und dem Kanton Bern tiber den Bau und Betrieb eines Verwaltungszentrums. Mittler-
weile hat sich unter demm Namen PPP Schweiz ein Verein gegriindet, um PPP als Realisierungsvaria-
nte im Markt zu verankern.

Seit2004 steht der Schweizer Markt fiir Bauleistungen aller Art auch ausldndischen Unternehmen
offen. Davon profitieren vor allem grenznahe Betriebe. Allerdings ist das Terrain hart umkampft,
da die Zahlungsmoral in der Schweiz als gut gilt und das Dienstleistungspreisniveau iiber dem
deutschenliegt. Bei Megaprojekten wie dem Bau des Gotthard-Tunnelshaben gro3e Unternehmen
aus dem Ausland ebenfalls sehr gute Chancen.
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Produktion/Branchenstruktur

Die Baubranche (einschlieBlich Bauneben- und Ausbaugewerbe) der Schweiz beschéftigte gemas
der Betriebszdhlung 2008 insgesamt 315.000 Arbeitnehmer und damit knapp 30% aller Mitarbeiter
des sekundéren Sektors. Im Hochbau arbeiteten rund 80.000 Menschen in 4.800 Betrieben, im Tief-
bau 27.000 in 1.100 Unternehmen. Uber 200.000 der Baubeschiéftigten waren in einem der iiber
35.000 kleinen Unternehmen mit weniger als 50 Mitarbeitern angestellt.

Der Sektor ist damit weitgehend kleinbetrieblich organisiert, was angesichts der starken hand-
werklichen Orientierung - knapp vier Fiinftel der Unternehmen konnten dem Handwerk zugeord-
net werden - kaum iberrascht.

Auswahl der grofiten Bauunternehmen in der Schweiz 2009 (Umsatz in Mio. sfr, Veridnde-

rung in %)

Unternehmen Umsatz| Veridnderung  Beschiftigte Internetadresse
2009/08

Implenia 2.280 -1,9 5.115| www.implenia.com

Losinger 841 -0,4 793 | www.losinger.ch

Construction

Walo 638 -3,5 2.416 | www.walo.ch

Bertschinger

Frutiger 600 -1,0 k.A.|www.frutiger.com

Marti 560 1,8 k.A.|www.martiag.ch

Quelle: Handelszeitung

Unter den groBen internationalen Baukonzernen ist die dsterreichische Strabag in der Schweiz gut
im Geschéft, insbesondere nachdem sie 2004 das ostschweizerische Unternehmen Egolf iibernom-
men hat. Im Jahr 2009 erwirtschaftete Strabag in der Schweiz einen Umsatz von 378 Mio. Euro. Lo-
singer Construction, die Nummer 2 der Branche, gehort seit 1990 zur franzosischen Bouygues-
Gruppe.

Geschaftspraxis

Sowohl kleinere Handwerksbetriebe als auch gro3e Bauunternehmen miissen sich registrieren
lassen, um in der Schweiz Auftrdge durchfiihren zu kénnen. Die Anmeldung ist zum Beispiel tiber
die Internetseite des Bundesamtes fiir Migration (www.bfm.admin.ch) moglich. Gegen ein Entgelt
kann dies auch die Handelskammer Deutschland - Schweiz in Ziirich (AHK Schweiz, www.handels-
kammer-d-ch.ch) ibernehmen. Grundlegende Informationen fiir eine Tatigkeit deutscher Unter-
nehmen in der Schweiz finden sich auf der Internetplattform www.entsendung.ch.

Verschiedene Internetportale bieten eine gute Informationsméglichkeit tiber anstehende Pro-
jekteimLand. Die Internetseite www.simap.ch berichtet aktuell tiber 6ffentliche Ausschreibungen
des Bundes, der Kantone sowie der schweizerischen Stddte und Gemeinden. Das Portal
www.olmero-ag.ch dient als spezielle Ausschreibungsplattform fiir die Bauwirtschaft und ist
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gleichzeitig digitaler Marktplatz fiir Handwerker der Deutschschweiz. Unter www.baudoc.ch
verdffentlicht die Schweizer Baudokumentation unter anderem ein Branchenverzeichnis, eine
Produktdatenbank sowie einen Uberblick iiber Baufachmessen.

In der Schweiz gibt es nicht nur in jedemn Kanton ein eigenes Baurecht, auch die Bauvorschriften
der einzelnen Gemeinden weichen zum Teil stark voneinander ab. NutznieBer der vielfdltigen
Regelungen sind vor allem kleine, lokal tdtige Baufirmen, die die jeweiligen Verhéltnisse vor Ort
gutkennen und genau darauf abgestimmte Angebote abgeben kénnen.

Kontaktadressen

Bezeichnung

Internetadresse

Anmerkungen

Handelskammer Deutschland
Schweiz (AHK Schweiz)

www.handelskammer-d-ch.ch

Offizielle Deutsche Auslands-
handelskammer (AHK) mit
Sitz in Zirich

Eidgenossisches Departe-
ment fiir Umwelt, Verkehr,
Energie und Kommunikation
(UVEK)

www.uvek.admin.ch

Zustandiges Ministerium fir
die meisten Infrastrukturpro-
jekte

Bundesamt fir
Kommunikation (BWO)

www.bakom.admin.ch

Zustéandig fiir den Ausbau der
Fernmeldenetze

Bundesamt fiir Verkehr (BAV)

www.bav.admin.ch

Zustandig fiir den Ausbau des
Bahnnetzes

Bundesamt fur Zivilluftfahrt
(BAZL)

www.bazl.admin.ch

Zustandig fiir den Ausbau der
Flughéifen

Schweizer Baumeisterver-
band (SBV)

www.baumeister.ch

Schweizer Ingenieur- und
Architektenverein (SIA)

www.sia.ch

Bauen Schweiz

www.bauenschweiz.ch

Dachverband

PPP Schweiz

WWW.ppp-schweiz.ch

Verein zur Férderung von
PPP-Projekten

Verband Schweizerischer
Generalunternehmen

www.vsgu.ch

Baublatt

www.baublatt.ch

Fachzeitschrift

Schweizer Bauwirtschaft

www.schweizerbauwirtschaft.ch

Zeitschrift des SBV

Swissbau

www.swissbau.ch

Zweijahrliche Baumesse in
Basel, nichster Termin:
17.-21.1.12

Schweizer Baudokumentation

www.baudoc.ch

Produkt- und Lieferantenda-
tenbank

Autor: Axel Simer, Germany Trade & Invest, Ziirich/Bonn
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IV. Schweiz: Offentliche Auftrige - Recht und Praxis
Stand: Marz 2011

1. Rechtsgrundlagen

Transparenz, Nichtdiskriminierung und der Vorbehalt gerichtlicher Kontrolle. Diese Grundsatze
pragen auch das schweizerische Recht tiber die Vergabe 6ffentlicher Auftrdge. Den Ausgangs-
punkt fir das derzeitin der Schweiz geltende Vergaberechtbildetdasam1.1.1996 in Kraft getretene
WTO-Ubereinkommen iiber das 6ffentliche Beschaffungswesen. Dieses mittlerweile auch unter
EU-Mitgliedstaaten anwendbare Ubereinkommen 6ffnet 6ffentliche Ausschreibungen fiir den in-
ternationalen Wettbewerb. Anbieter aus allen Vertragsstaaten haben somit das Recht, sich an den
Vergabeverfahren in anderen Vertragsstaaten zu beteiligen. Zugleich enthélt das Ubereinkom-
men Mindestvorgaben fiir die Vergabe von Auftrdgen und verpflichtet die Signatarstaaten zur
Schaffung effizienter Beschwerdeverfahren.

Fiir die Umsetzung der Vorgaben dieses Ubereinkommens in das schweizerische Recht sind zwei
Ebenen zu unterscheiden: Die Bundesebene und die kantonale Ebene.

Auf Bundesebene ist Rechtsgrundlage das Bundesgesetz tiber das 6ffentliche Beschaffungswesen
(BOB). Esistfiir alle Vergabestellen im Zustdndigkeitsbereich des Bundes einschldgig. Konkretisiert
werden die Vorgaben durch die Verordnung tiber das 6ffentliche Beschaffungswesen (VOB). Ge-
genstand des BoB ist die Vergabe von offentlichen Liefer-, Dienstleistungs- und Bauauftragen des
Bundes. Im Einzelnen ist der Anwendungsbereich in den Art. 2 ff. des Gesetzes ndher umschrieben.
Das BoBistu.a. nichtanwendbar auf Auftrdge, die aufgrund eines besonderen Verfahrens einer in-
ternationalen Organisation vergeben werden oder die Beschaffung von Waffen, Munition oder
Kriegsmaterial betreffen.

Die Beschaffungen durch Kantone, Gemeinden oder andere Trager kantonaler oder kommunaler
Aufgaben richtet sich nach kantonalem oder interkantonalem Recht. Insoweit gelten in der
Schweizneben den Bundesbestimmungen 26 verschiedene Vergaberechte. Eine gewisse Kohdrenz
wird durch die interkantonale Vereinbarung vom 25.11.1994 (IV6B) gewdhrleistet. Die Ziele der
Vereinbarung sind vor allem die Féorderung des wirksamen Wettbewerbs, die Gewéhrleistung der
Gleichbehandlung, die Sicherstellung der Transparenz und die wirtschaftliche Verwendung 6f-
fentlicher Mittel. Hierdurch soll das auch fiir die Kantone verbindliche WTO-Ubereinkommen ein-
heitlich in das kantonale Recht (derjenigen Kantone, die diesem Ubereinkommen beigetreten
sind) umgesetzt werden.

Gleichwohl existieren im Detail zum Teil erhebliche Unterschiede zwischen den jeweiligen Kanto-
nen. Sorichtet sich der Rechtsschutz gegen eine kantonale Vergabe nach dem jeweils einschlégi-
genkantonalen Verwaltungsverfahrensgesetz. Im Unterschied zu der Bundesregelung betrégtdie
Beschwerdefrist auf kantonaler Ebene nur 10 Tage. Hinzu kommt die teilweise abweichende Recht-
sprechung der kantonalen Gerichte, vor denen der Rechtsweg zu beschreiten ist.

Sofern nicht die Kantone bzw. kantonalen Regelungen ausdricklich genannt werden, beziehen
sich die nachfolgenden Ausfithrungen auf die Rechtslage bei der Bundesvergabe.
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2. Verfahren und Verfahrensgrundsatze

Das BoB unterscheidet zwischen drei verschiedenen Vergabeverfahren: Dem offenen, dem selekti-
ven und dem freihdndigen Verfahren. Die VOB sieht dartiber hinaus noch die Méglichkeit eines
Einladungsverfahrens vor.

Beim offenen Verfahren schreibt der Auftraggeber den Auftrag 6ffentlich aus. Alle Anbieter kon-
nen ein Angebot einreichen.

Im Rahmen eines selektiven Verfahrens erfolgt zwar auch eine 6ffentliche Ausschreibung, im
Unterschied zum offenen Verfahren muss der Anbieter jedoch einen Antrag auf Teilnahme stellen.
Der Auftraggeber priift sodann, ob der Anbieter geeignet ist, ein Angebot einzureichen und kann
aus Effizienzgriinden die Zahl derjenigen, die zur Abgabe eines Angebotes eingeladen sind, be-
schranken. Die Anbieter miissen ihre Antrage auf Teilnahme und ihr Angebot schriftlich, vollstan-
dig und fristgerecht einreichen. Dies schlie3t auch die Einreichung per Telegramm, Telex oder
Telefax ein. Zur Moglichkeit, per E-Mail einzureichen, duf3ert sich das Gesetz hingegen nicht.

Im Einladungsverfahren bestimmtder Auftraggeber, welche Anbieter und Anbieterinnen sie ohne
Ausschreibung direkt einladen will. Sie muss nach Moglichkeit mindestens drei Angebote einho-
len, wobei mindestens eines von einem ortsfremden Anbieter stammen soll. Im Einladungsverfah-
ren konnen u.a. solche Liefer- und Dienstleistungsauftrage erteilt werden, die den Schwellenwert
von 230.000 Euro nicht erreichen. Auftrage oberhalb dieser Marke missen im offenen oder im
selektiven Verfahren vergeben werden. Bauauftrdge koénnen bis zu einem Wert von zwei Mio.
Franken im Rahmen eines Einladungsverfahrens vergeben werden.

Beim freihdndigen Verfahren schlieBlich vergibt der Auftraggeber unmittelbar und ohne vorheri-
ge Ausschreibung einen Auftrag. Wann freihdndig vergeben werden darf, regelt die V6B. Eine frei-
héndige Vergabe istdanach auch dann moglich, wenn im offenen oder selektiven Verfahren keine
Angebote eingehen oder kein Anbieter die Eignungskriterien erfillt. Denkbar ist auch, dass auf-
grund der Besonderheiten des Auftrags oder aus Griinden des geistigen Eigentums nur ein Anbie-
ter in Betracht kornmt. Auch dann ist eine freihdndige Vergabe moglich. Dartiber hinaus konnen
auch Auftrage freihdndig vergeben werden, deren Wert bestimmte Schwellenwerte nicht er-
reicht. Im Bau- und Dienstleistungsbereich betrdgt dieser 150.000, bei Lieferauftrdgen 50.000
Franken.

3. Eingangsvoraussetzungen zur Abgabe eines Angebotes

Nachweise, Praqualifikation

Zur Uberpriifung der Eignung der Anbieter kann der Auftraggeber diese auffordern, einen Nach-
weis ihrer finanziellen, wirtschaftlichen und technischen Leistungsfdhigkeit zu erbringen. Hierzu
stellt sie Eignungskriterien auf und gibt diese sowie die erforderlichen Nachweise hierzu in der
Ausschreibung oder den Ausschreibungsunterlagen bekannt.

In einem Anhang der Verordnung iiber das 6ffentliche Beschaffungswesen sind insgesamt 17

Nachweise aufgelistet, die der Auftraggeber insbesondere erheben und einsehen kann. Hierzu ge-
hort auch der Nachweis der Bezahlung von Sozialabgaben und Steuern. Dariiber hinausgehende
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Versicherungsnachweise sind nicht aufgefiihrt. Biirgschaften sind als mogliche Nachweise nicht
aufgefiihrt, wohl aber Bankgarantien.

Dariiber hinaus kann der Auftraggeber zur Uberpriifung der Eignung ein Priifungssystem einrich-
ten.Im Rahmen dieses Priifungssystems werden die Anbieter, die die Eignungskriterien erfillen, in
ein Verzeichnis aufgenommen. Priicfungssystem und Verzeichnis werden im Publikationsorgan
veroffentlicht.

Besonderheiten

Die AHK Schweiz weist darauf hin, dass haufig ,Rechtsdomizil Schweiz* verlangt wird, WTO-kon-
forme Ausschreibungen eher die Ausnahme sind und es keinen Vorrang der Fach- und Teillosver-
gabe gibt.

4. Welche Aspekte werden bei der Auftragsvergabe
bericksichtigt?

Der Auftraggeber ist verpflichtet, die Anbieter und Angebote gleich zu behandeln und keinen An-
bieter zu diskriminieren. Dieses Diskriminierungsverbot wird durch zahlreiche Einzelvorschriften
konkretisier